
在正定“不止相机”设备租赁
店，石家庄小伙小刘正在挑选长焦
相机：“下周准备去北京看演唱会，
想拍点清楚的照片。买一台至少要
大几千，现在租几天就还了，很合
适。”另一位顾客小陈则在挑选手持
云台相机，他学过摄影，但工作后没
再添置设备，“带女朋友来正定玩，
租台相机帮女朋友拍视频，一天也
就几十块钱。”

店主梁乐天介绍，节假日、演唱
会、大型赛事都是租赁高峰，“很多
人不愿为单次体验花大钱买设备，

‘租’成了最佳选择。”
古装租赁同样火热。5 月 9 日

上午，正定燕赵南大街莫晨情怀阁
汉服店，一位妈妈正在帮 6 岁的女
儿整理头饰。小女孩身着红色“大
漠公主”裙装，兴奋地转着圈。“自己
买一套，孩子穿一两次就小了。租
一套几十块钱，还能做全套妆造，多
划算。”妈妈说。

旁边四位女大学生选了不同风
格的服装——花神装、小唐风、战国
袍，人均不到一百块钱，能在古城拍
一整天，她们说比买划算多了。店主
张莫晨介绍，节假日一天能接待二三
百人，因为性价比高，四成以上客人
都是老顾客或熟人推荐过来的。

在滹沱河畔捷伴花海骑行驿
站，一家三口正在归还山地车。驿
站主理人姚龙跃介绍，对面就是全
长101公里、无机动车的环城绿道，
特别适合亲子骑行。“周末早上9点
多，儿童车就租完了。租车解决了
专业自行车携带不便的痛点，花几
十块钱，享受上万元车的体验。”姚
龙跃说。

露营租赁也已成为露营爱好
者的新选择。邯郸市复兴区风沐
露营租赁店备齐了天幕、帐篷、桌
椅等全套露营装备，并提供从配
送、搭建到拆卸的一站式托管服
务。“你只管去玩，剩下的交给我
们。”店主郑凯飞介绍，今年以来，
随着本地露营热度持续升温，门
店咨询量较去年大幅增长。省心
又实惠的租赁模式，带动更多市
民走出家门，亲近自然。

从相机到古装，从自行车到露
营装备，租赁品类越来越丰富。年
轻人的消费观正在转变：从“买全
套”到“租体验”，花小钱办大事，重
体验轻持有。
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近日，邢台清河县小天使乐园的
一则短视频在网络热传：老师用AI技
术将大班孩子们手绘的服装设计图
生成为真实的服装效果图，并“穿”回
小设计师本人身上。有网友点赞说：

“好有创意，她们都要成了‘神笔马
良’。”

这所幼儿园由园长王佳于 2008
年创办，至今已走过17个年头。老师
徐洋是这次活动的发起者。谈及初
衷，徐洋的话语朴素而动人：“其实最
初也就是想给孩子们留个纪念。他
们现在上大班了，想象力丰富，动手
能力也比较强，特别喜欢在纸上做一
些自己的设计图。但是画完之后，要
么把那些画收集起来，要么时间久了
就扔掉了。”AI技术的日益普及，让她
萌生了一个念头：“能不能把孩子们
的奇思妙想从纸上变为现实？”

在绘画开始前，徐洋特意给孩子
们留了一份悬念。“我跟孩子们说了，
今天老师要把你们画的画儿想办法
穿到你们身上。”至于具体怎么实现，
她没有透露。而当成品呈现在孩子
们眼前时，那一瞬间的反应令所有老
师难忘。“孩子们当时眼睛一下子就
亮了，就是很惊喜。他们也不知道老
师是用什么办法做到的，反正就是觉
得很厉害。”徐洋欣慰地说，“从那以
后，孩子们特别喜欢画画，更愿意去
表达自己的想法。我们老师也特别
有成就感。”

当被问及是否有特别好的设计，
徐洋笑着说：“我觉得我们班小女生
都有一个公主梦。她们设计的小裙
子特别有创意。孩子们的想象力特
别丰富。”

整个操作过程并不复杂。徐洋
介绍道：“我觉得这个AI还是挺简单
的，用豆包，然后给它提供一张孩子
们画的图片，跟它说‘穿到孩子们的
身上’。AI 现在真是特别方便，给普
通人提供了一个特别便利的工具。
门槛也挺低的，不用去研究很复杂的
设计工具都可以做到。”

这一创意很快在家长中引发热
烈反响。“家长们特别喜欢我们这个
创意，回去也跟孩子们做了互动。”徐
洋说，“我们开展了一些活动，让孩子
们回家给爸爸妈妈设计衣服，他们在
家也尝试了这个办法，反馈还是挺好
的。”她透露，幼儿园计划将这一活动
延续下去，“让孩子们设计更多自己
喜欢的珠宝首饰呀、鞋子呀，还有小
男生幻想自己是一个小勇士，设计了
铠甲，我们后续也会用AI帮助孩子们
去实现自己的梦想。”

从涂鸦到服装，从想象到现实。
这场小小的课堂实验，让科技褪去了
冰冷的外衣。正如徐洋所说：“原来
AI不只是个冰冷的工具，还可以帮我
们把爱和回忆更具象化。科技，真的
是在温暖我们的生活。每个孩子的
画里都藏着他们自己的小世界，我就
是做了那个帮他们看见这个小世界
的人。”

国家市场监督管理总局发展研
究中心于2025年7月发布的《循环经
济背景下的消费租赁行业健康发展
白皮书》显示，2024 年我国租赁经济
交易规模突破 4.2 万亿元，同比增长
32%，服务用户超7.5亿人次，数智平
台交易额占比达65%。中国青年报社
社会调查中心联合问卷网调查显示，
77.3%的受访青年有过“以租代买”的
消费经历，其中数码产品租赁占比最
高，达42.5%。

在“不止相机”店，记者体验了租
赁流程：支付宝扫码、授权免押、选设
备、付租金，不到3分钟。保定的“租
机堂”同样支持信用评估体系免押金
完成租赁，日租金最低30元。驿站自
行车也实现了线上预约、扫码开锁、
保险购买。数字化让租赁标准化、可
追溯，降低了信任成本。

线上平台为小店带来精准流
量。多位从业者表示，六成以上顾客

来自线上平台推荐。邮寄服务则打
破了地域限制，“租机堂”已入驻线上
专业租赁平台，服务范围从保定拓展
至全国。

商业模式的成熟，带来的不仅是
便利，更有深层的环境价值。“以租代
买减少重复采购，一台相机可以服务
几十、上百个用户，一辆自行车一年
服务上百个骑友，这是资源的最优配
置。”业内人士表示。

从文旅看，“穿汉服游古城”已成
沉浸式体验，游客不再是看风景，而
是成为风景。租赁服务本身正成为
吸引旅游的新事物。有顾客曾对张
莫晨说：“我来正定就是奔着你们店
来的，顺带玩一下。”

有业内人士说：“当租赁像网购
一样方便可靠，当闲置资源在流转中
创造新价值，迎来的不仅是一种新消
费选择，更是向可持续生活方式的迈
进。”

万物皆可租！

“以租代买”带火文旅新消费
把涂鸦变成可以穿的衣服

一家幼儿园老师
用AI帮孩子们圆梦
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正定古城南城门下，几位身着古
装的年轻姑娘正倚着城墙拍照；不远
处，一个小伙子举着长焦相机，记录
着古城美景；滹沱河畔的绿道上，一
家三口骑着山地车沿环城绿道缓缓
骑行。这些看似平常的场景有一个
共同特点：他们身上的衣服、手中的
相机、胯下的单车，都是租的。

如今，“以租代买”成为消费新
趋势。在河北，从拍摄设备到服装，
从自行车到露营装备，租赁经济正
悄然改变着人们的出行和消费方
式。

这股消费浪潮的背后，是一批从
业者敏锐的商业嗅觉和大胆转型。
租赁经济正在河北多地、多个消费领
域同步生长，成为一股不可忽视的新
力量。

梁乐天在全国开了7家连锁店，
主做拍摄设备售卖。这两年，他察觉
到租赁需求爆发，今年2月在正定开
了这家设备租赁店。00 后的他对年
轻人的消费需求非常了解，“年轻人
现在精打细算，强调体验。花几十块
钱租个高端设备，满足当下的需求，
不想花大钱去买。”开业三个月，周
六日生意火爆，能租出去一两百台设
备。最贵的设备（价值两三万元）租
金也只要 99 元一天，租期长还有优
惠。“很多人去国外旅行，租个 7 天、
10天，算下来一天就几十块钱，这些
设备比我去的国家都多。”

保定的“租机堂”今年3月开业，
专注相机、手持云台相机、CCD老式
数码相机等器材租赁。店主薛小冬
一直在保定经营相机销售店，近两年
不少顾客反映摄影设备入手价格高、
容易“吃灰”，看到租赁需求实际存
在且被认可，于是在保定西大街开了

这家租赁店。“节假日机器基本租
空，比预想中好。”他坦言，这个市场
还在培育期，但趋势已经很明显。

古装租赁模式起步更早。张莫
晨的“莫晨情怀阁”2018 年在正定开
业，以卖为主，品类单一。2019 年她
去洛阳考察，发现汉服租赁做得很成
熟。回来后，她的店里开始提供租赁
服务，不断丰富租赁品类。如今，店
里风格齐全，覆盖了唐宋元明清服
装、战国袍、苗疆风服装等。“2023 年
春天，正定的汉服店如雨后春笋般涌
现，最多时达到80多家。如今市场回
落到 30 至 40 家，但我们店里节假日
依然每天能接待 200 到 300 人，旺季
一天需要30个化妆师轮班上阵。”张
莫晨说。

在户外装备领域，姚龙跃的捷伴
花海骑行驿站则走了另一条路。驿
站开业之初主要是给骑行爱好者提
供一个休息、存放车辆的地方。近两
年发现租车需求越来越多，便开拓了
租车服务。如今，驿站已从简单的租
赁点升级为包含高端车存放、维修保
养、补给简餐、青少年骑行活动的综
合社群。

从业者从“卖”到“租”的转型

技术赋能降低租赁门槛

不用买全套
也能玩尽兴


